
Gesamtüberblick Lehrgang Marketingleiter / Verkaufsleiter  
 
Lehrgangsstart: Oktober 
Anzahl Lektionen: ca. 380 
Unterrichtsform:  70% Online- / 30% Präsenzunterricht 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Unterrichtstage: DI und DO Online 17:45 Uhr bis 21.00 Uhr 
   SA z.T. Online-Unterricht 08.00 Uhr bis 11.30 Uhr 
   SA ca. 2-3x im Monat Präsenz 09.00 Uhr bis 14.35 Uhr 

L
e
h

rg
a
n

g
s
s
ta

rt
  

Vorbereitung schriftliche Prüfung 
 
Gemeinsamer Teil: 
HF1: Managementaufgaben wahrnehmen 
HF2: Markt, Umfeld und Trends analysieren 
HF3: Marktleistung gestallten 
HF4: Marktbearbeitung realisieren 
 
Vertiefung Marketing 
HF5: Strategie und Konzepte entwickeln 
HF6: Nachfragegenerierung steuern 
HF7: Umsetzung sicherstellen 
 
Vertiefung Verkauf 
HF5: Verkaufsstrategie entwickeln 
HF6: Offertprozess steuern 
HF7: Verkaufsprozess steuern 
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Vorbereitung 
mündliche Prüfung 
 
 
Marketing 

• Präsentationstechnik 

• Fachgespräch 

• Erfolgskritische- 
Situationen 

 
Verkauf 

• Präsentationstechnik 

• Fachgespräch 

• Erfolgskritische- 
Situationen 
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Eidgenössische Prüfungen 
Schriftlich  > August 
Mündliche  > Oktober 

Oktober bis Juli August bis September 

Legende: 
 
(1) Prüfungsbesprechung online 
(2) Zusätzlich Prüfungstraining (Kostenpflichtig) 
HF Handlungsfeld 

Prüfungstraining A (2) Prüfungstraining B (2) 
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